
Unternehmen
Die Josef A. Korn GmbH & Co. Weinhandels-
KG beliefert seit 1949 die Gastronomie in den 
Gebieten München, Ingolstadt und Rosen-
heim. Mit 14 Lkw´s bewegen sie dabei 30.000 
Flaschen täglich. Die Firma Korn erzielt ca. 
€ 20 Mio. Umsatz p.a. und beschäftigt 75 
Mitarbeiter.

Ausgangssituation
Margenkontrolle im Verkauf bei variablen 
EK-Preisen und Lieferantenkonditionen

•

Lösung
Microsoft Business Solutions– 
Navision
Branchenlösung 
für die Getränkebranche
Zahlungsverkehr

•

•

•

Projektbeschreibung
Echtbetrieb seit Dezember 1999
Userzahl: 30 gleichzeitige Benutzer 
an drei Standorten

Kundennutzen

Verkauf
Telefonverkauf mit Schnellerfas-
sung
Unterschiedliche Preise bei Abho-
lung und Lieferung, Mengen- und 
Wertstaffeln
Verkauf über Regulierer
Verkauf an unterschiedliche Liefer-
adressen und Konsignationsläger
Fracht-, Mindermengen- und An-
bruchzuschlag
Tourenverwaltung und -auswer-
tung
Provisionssteuerung mit bis zu vier 
Provisionsempfängern je Debitor
Individuelle VK-Preiskalkulation 
und Margenkontrolle
Umfassendes und leicht anzupas-
sendes Berichtswesen

•
•

•

•

•
•

•

•

•

•

•

Josef A. Korn GmbH & Co.
Triebstraße 15 – 17 
80993 München

www.weinimport-korn.de

Lager
Flexible Lagerbewertung
Verwaltung von Chargennummern
Verwaltung von Leer- und Leihgut
Kassen- und Filialanbindung
Abbildung sämtlicher Lieferanten-
konditionen zur EK-Preiskalkulation 
und Deckungsbeitragsrechnung

•
•
•
•
•

www.amball.de
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